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STRATEGIA VYKONAVANIA POKYNOV

) CLANOK 1
UVODNE USTANOVENIA

Na zéklade Smernice Eurdépskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z 15. maja 2014 o trhoch s finanénymi nastrojmi,
smernice Eurdépskeho parlamentu a Rady 2004/39/ES o trhoch s finanénymi nastrojmi a v zmysle ust. § 73p zakona ¢.
566/2001 o cennych papieroch a investi¢nych sluzbach a o zmene a doplneni niektorych zékonov v zneni neskorsich
predpisov, je spolo¢nost OMNIUM CAPITAL, o.c.p., a.s. (dalej tiez ,Obchodnik”) ako obchodnik s cennymi papiermi
povinny zaviest a dodrziavat Stratégiu vykonavania pokynov. Stratégia vykonavania pokynov obsahuje popis nalezitosti
a druhov pokynov, spbsob ich prijimania a postupovania, postupy smerujuce k dosiahnutiu najlepSieho mozného
vysledku pre Klienta pri realizacii jeho pokynu a opatrenia prijimané v suvislosti s rieSenim moznych konfliktov zaujmov
pri prijimani a vykonavani pokynov. Cielom je zlepSenie ochrany investorov a zaroven tvorba identickych podmienok

pre investi¢né sluzby v statoch EU.

CLANOK 2
VYSVETLENIE ZAKLADNYCH POJMOV

Obchodnik

OMNIUM CAPITAL, o.c.p., a.s.

Faktory

faktory ovplyviiujice v zmysle §730 ods.2 Zakona uréenie dolezitosti Kritérif

Finanéné nastroje

nastroje finanéného trhu uvedené v prilohe ¢.1 Stratégie

Klient

Profesionadlny alebo Neprofesionalny klient Obchodnika alebo Opravnena protistrana

Kritéria

kritéria vykonania Pokynu stanovené Obchodnikom v zmysle §730 ods.1 Zakona, na zaklade
ktorych Obchodnik uplatiiuje Stratégiu a ktoré su uvedené v bode 6.1 Stratégie

Miesto vykonu

miesto vykonu predstavuje Regulovany trh, MTF, Systematicky internalizator, tvorca trhu, iny
poskytovatel likvidity alebo osoba vykondvajluca obdobné ¢innosti v ne¢lenskom State

Smernica Eurépskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z 15. maja 2014 o trhoch s finan&nymi

MiFID Il PR
nastrojmi
MTF multilateralny systém prevadzkovany investi¢nou spolo¢nostou alebo organizatorom trhu,
. . ktory spdja zaujmy viacerych tretich stran nakupovat a predavat finan¢né nastroje v systéme,
(Multilateral Trading . B S . ; n . . X
- a to v sulade s nediskriminaCnymi pravidlami a sp6sobom, ktorého vysledkom je zmluva v
Facility) , S
sulade s ustanoveniami MiFID Il
00Ss

(organizovany
obchodny systém)

Obchodny systém umozriujlci interakciu dopytu a ponuky vacsieho poctu stran, ktora vedie
k uzavretiu obchodu. Nie je moZzné na fom obchodovat s akciami.

Obchodny den

pracovny der, pocas ktorého Obchodnik poskytuje sluzby obchodnika s cennymi papiermi
Klientom

Opravnena
protistrana

klient Obchodnika kategorizovany ako opravnend protistrana na zaklade vyslovnej dohody
medzi Obchodnikom a klientom v zmysle § 73u zdkona, ktory poZziadal o preradenie do
kategodrie opravnend protistrana
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predstavuju v8etky trhy mimo Regulovaného trhu, Systematického internalizatora a mimo
MTF, predovSetkym trhy, na ktorych poskytuje likviditu nevyhnutnd na vykonanie Pokynu

e Ui tvorcu trhu (Market maker), iny poskytovatel likvidity alebo osoba vykondvajlica obdobné
(Over The Counter o - M e , e A P .
trhy) ¢innosti v neClenskom State. Obchodnik musi ziskat predchadzajuci vyslovny suhlas klienta s

realizovanim obchodov na OTC trhu, a to vo forme v§eobecného suhlasu na vSetky obchody
klienta alebo vo forme individualnych suhlasov na jednotlivé obchody.

Neprofesionalny

Klient klient Obchodnika, kategorizovany ako Neprofesionalny klient v zmysle Zakona

inStrukcia klienta na nakup alebo predaj Finan¢ného ndstroja, akceptovana Obchodnikom za
Ucelom jej vykonania alebo jej postupenia tretej strane na vykonanie na Ucet klienta;
inStrukcia na nakup alebo predaj Finan¢ného nastroja udelend Obchodnikom v rdmci

Pokyn investi¢nej sluzby riadenie portfélia za u¢elom jej vykonania alebo postupenia tretej strane na
vykonanie na Gcet klienta;

Typoldgia pokynov je uvedena v bode 4 tejto Stratégie.

Pravidla . . . T . . g
. . dostatoCné opatrenia a postupy na zabezpecenie najlepSieho mozného vysledku realizacie
vykonavania .
Pokynu Klienta
pokynov

Profesionalny

Klient klient Obchodnika kategorizovany ako Profesionalny klient v zmysle §8a ods.(2) Zakona

znamena multilateralny systém prevadzkovany a/alebo riadeny organizatorom trhu, ktory
spdja alebo umoznuje spdjanie zaujmov viacerych tretich stran nakupovat a predavat
finan¢né nastroje v systéme a v sulade s nediskriminaénymi pravidlami spésobom, ktorého
vysledkom je zmluva tykajuca sa finan¢nych nastrojov prijatych na obchodovanie podla
jeho pravidiel a/alebo systémov a ktory je povoleny a funguje pravidelne a v sulade s
ustanoveniami MiFID Il

Regulovany trh

Stratégia Stratégia vykondvania pokynov (Best Execution Policy)

obchodnik s cennymi papiermi, ktory na organizovanom, opakovanom a systematickom
zdaklade obchoduje na vlastny Ucet tak, Ze vykonava pokyny Klienta mimo regulovaného trhu,
MTF alebo OOS

Systematicky
internalizator

Specifické predstavuju inStrukcie Klienta uvedené v Pokyne, ktorymi Klient $pecifikuje skuto¢nosti, na
inStrukcie zaklade ktorych ma byt Pokyn vykonany (pozri body 4.2 a 4.3)
Z4kon zakon ¢. 566/2001 Z.z. o cennych papieroch a investi¢nych sluzbach a o zmene a doplneni

niektorych zdkonov v zneni a doplneni niektorych zakonov

CLANOK 3 ]
ROZSAH APLIKACIE STRATEGIE

3.1 Stratégia sa vztahuje na vSetkych klientov Obchodnika, t.j. na Profesiondlnych a Neprofesiondlnych klientov Obchodnika,
ako aj na Oprdvnenu prostistranu, a to vo vztahu ku véetkym finanénym nastrojom. Stratégia sa aplikuje na tieto investi¢né
sluzby a investi¢né ¢innosti vykonavané Obchodnikom:

a) prijatie a postupenie Pokynu Klienta tykajuceho sa jedného alebo viacerych Finanénych nastrojov
(8§ 6 ods.1 pism. a) Zakona),

b) vykonanie Pokynu Klienta na jeho Ucet (§ 6 ods.1 pism. b) Zakona),
c) riadenie portfdlia (§ 6 ods. 1 pism. d) Zakona),
d) upisovanie a umiestfiovanie finanénych ndstrojov bez pevného zavdzku (§ 6 ods. 1 pism. f) zdkona).
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3.2 Obchodnik uplatni Pravidla vykondvania pokynov Stratégie, ak:

a) Klient neposkytne Obchodnikovi Specifickd intrukciu, v takom pripade sa Obchodnik pokusi vyvijat innosti a
postupy smerujlce k vykonaniu tohto Pokynu, s ¢o najlepsim moznym vysledkom v sulade s uvedenou Stratégiou.

a sucasne

b) Klient je v sllade so Zakonom opravneny spoliehat sa, Ze Obchodnik podnikne vSetky nevyhnutné kroky na
zabezpecenie ochrany jeho zaujmu vo vztahu k cene alebo vo vztahu k ostatnym Kritériam.

3.3 Obchodnik neuplatni Pravidla vykondvania pokynov Stratégie, ak:

a) Klient poda Pokyn obsahujuci Specifické instrukcie Klienta na vykonanie Pokynu v zmysle bodu 4 Stratégie (napr.
oznacenie miesta vykonu pokynu),

b) v pripade Specifickej in$trukcie berie klient na vedomie, ze Specifickd inétrukcia klienta moze zabranit Obchodnikovi,
aby realizoval opatrenia, ktoré navrhol a zaviedol za U¢elom dosiahnutia najlepsieho mozného vysledku pri vykonavani
tychto pokynov s ohladom na parametre obsiahnuté v tychto pokynoch; vykonanie takéhoto Pokynu so épecifickou
inStrukciou sa povazuje zo strany Obchodnika vSak za splnenie povinnosti ziskat najlepsi mozny vysledok pre svojho
klienta.

3.4 Obchodnik poskytuje svojim klientom Stratégiu pred poskytnutim investi¢nej sluzby, priCom klient podpisom prislusne;j
zmluvy udeluje svoj predchadzajuci suhlas s touto Stratégiou.

CLANOK 4
POKYNY KLIENTOV

41 Nalezitosti Pokynu

411 Klient je povinny do Pokynu uviest tieto Udaje:

1)
2)

3)

4)
5)

6)

7)

identifikaéné Udaje Klienta — meno a priezvisko/obchodné meno, rodné &islo/ICO

ukazovatel kupy alebo predaja Finanéného nastroja; ak nejde o klpu/predaj, uvddza sa povaha pokynu, t.j. ¢i ide
napr. o upisanie Finanéného nastroja, uplatnenie prava z Finanéného nastroja a pod.

druh a ndzov alebo oznacenie Finan¢ného nastroja, ISIN alebo iné identifikacné Cislo Finanéného nadstroja a mena,
v ktorej sa Finan¢ny nastroj obchoduje

pocet kusov Finan€ného nastroja

limitnd cena za jeden kus Finanéného nastroja adlebo ind cenova Specifikacia, ak Klient pouzije niektory zo
$pecidlnych druhov Pokynov podla bodu 4.2; ak Klient neuvedie Ziadnu cenu alebo inU cenovu Specifikaciu,
Obchodnik bude takyto Pokyn povazovat za trhovy pokyn podla bodu 4.2

lehota platnosti Pokynu; Obchodnik akceptuje Pokyny, ktorych platnost je v stlade s moznostami uvedenymi v
bode 4.2 pri pokyne s ¢asovym obmedzenim; ak Klient neuvedie lehotu platnosti Pokynu, Obchodnik ho bude
povazovat za platny do konca nasledujliceho obchodného diia, pricom sa uplatni ustanovenie bodu 4.4

podpis Klienta alebo osoby (0séb) opravnenej konat za Klienta v sulade s podpisovym vzorom

4.2 Klient méze do Pokynu uviest aj dalSie Udaje, poziadavky alebo upresnenia ako napr.:

1)

2)

uréenie miesta vykonu, na ktorom ma byt pokyn realizovany; v pripade, Ze miesto vykonu nie je ur¢eny, komisionar
ma pravo pokyn realizovat na tom mieste vykonu, na ktorom je v zmysle Stratégie najvacsia pravdepodobnost
dosiahnutia najlepsieho vysledku

urcenie, ¢i pokyn moéze byt realizovany aj ¢iastocne; ak pokyn neobsahuje takéto uréenie, rozumie sa, Ze komitent
suhlasi s Ciasto€nou realizaciou pokynu

41.3 V pripade, Ze Klient poZaduje realizaciu priameho obchodu s protistranou, ktoru si uréi sam Klient, je potom povinny
v Pokyne $pecifikovat nasledujuce:

1)

meno a priezvisko/obchodné meno protistrany alebo asporn obchodné meno obchodnika s cennymi papiermi,
ktory ma tuto protistranu pri obchode zastupovat
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2) udaj, ¢i ma finan¢né vyrovnanie zabezpedit Obchodnik

3) obchodné meno a ICO ¢&lena Centralneho depozitdra cennych papierov SR, a.s. alebo finanénej insitlcie
vykondvajucej obdobnu ¢innost, ktord ma zabezpecdit vyrovnanie obchodu za protistranu

4) datum vyrovnania priameho obchodu

4.2 Druhy pokynov

Obchodnik umozniuje klientovi pouzit tieto druhy Pokynov:

trhovy pokyn Pokyn bude vykonany bezo zvysku tak rychlo, ako je to len mozné a za najlepsiu
(Market Order) moznu cenu.
limitny pokyn Pokyn na kupu bude moct byt vykonany len pri cene niZsej alebo rovnej limitnej

(Limit Order)

cene pokynu; pokyn na predaj bude vykonany len pri cene vyssej alebo rovnej
limitnej cene pokynu.

trhovy pokyn ,Stop

Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktudinej trhovej cene, akonahle cena finanéného

(Marli(czsé)rder nastroja klesne pod klientom vopred uréenu tzv. stop-cenu. Cena, pri ktorej sa tento
Stop Loss") pokyn zrealizuje, sa véak mOze od stanovenej stop-ceny vyrazne lisit.

Im;'tt:yf::s!{.n Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktudlnej trhovej cene, ktora vsak nie je nizsia, ako
'I'.imitpOrder je uvedeny limit, a to v pripade, Ze cena finanéného néastroja klesne pod klientom
Stop Loss") vopred uréenu stop-cenu.

pokyn s éasovym
obmedzenim

Touto dispoziciou si klient mdze stanovit lehotu platnosti jeho pokynu, pricom
Obchodnik ponuka nasledujuce moznosti:

a) pokyn platny v len obchodny defi jeho zadania

b) pokyn platny do stanoveného obchodného dfia

pokyn ,vSetko
alebo ni¢“

Pokyn sa ma zrealizovat v celku; ak ho nie je mozné okamzite vykonat, pokyn
zostdva v spracovani do konca svojej platnosti

Obchodnik upozoriiuje Klienta, Ze niektoré druhy pokynov vzhladom na to, Ze obsahuju Specifické instrukcie Klienta (pokyny
¢. 2-6), nemusia byt v ¢ase ich platnosti Uplne alebo vébec uspokojené. Obchodnik tiez upozoriiuje Klienta, Ze je opravneny
odmietnut prijatie Pokynu obsahujuceho Specificky instrukciu Klienta v pripadoch, ak Obchodnik usidi, Ze na prislusnych
miestach vykonu nie je mozné zabezpeé&it vykonanie Pokynu v stlade s touto Specifickou instrukciou. Za Specifické instrukcie
Klienta su povazované aj inStrukcie na realizaciu priameho obchodu s protistranou v zmysle bodu 4.1.3.

4.3 Specifické instrukcie

V pripadoch, ked Klient v Pokyne uvedie Specifické inétrukcie na vykonanie Pokynu, Obchodnik vykona pokyn na zaklade
tychto Specifickych inStrukcii Klienta.

Obchodnik upozorriuje Klienta, ze:

a) jeho Specifické instrukcie na vykonanie Pokynu mézu Obchodnikovi zabranit postupovat podla Stratégie s cielom
dosiahnut najlepsi mozny vysledok pri vykonavani Pokynov vo vztahu k tejto Specifickej inStrukcii,

b) Obchodnik nenesie zodpovednost za vykonanie Pokynu v zmysle tejto Stratégie,

c) Obchodnik neméze zarudit vykonanie Pokynu a ukonéenia transakcie,

d) vysvleo,lok dosiahnuty takto vykonanym Pokynom (podla Specifickych instrukcii klienta) sa bude povazovat za najlepsi
mozny.

V pripadoch, ked sa Specifické instrukcie dotykaju iba urditej &asti Pokynu (napriklad Miesto vykonu), Obchodnik bude
nadalej uplatiiovat Stratégiu pre tie ¢asti Pokynu, ktoré nie su ovplyvnené Specifickymi instrukciami Klienta (ak to povaha
jednotlivého obchodu dovoluje).
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4.4 Sposob prijimania a postupovania pokynov
Obchodnik prijima od klienta pokyn nasledujidcimi spdsobmi:

a) Pisomne/osobne

b) elektronicky

Termin najneskorsieho mozného podania pokynu, ktory ma byt podla poziadavky klienta zaradeny na realizaciu uz v den
jeho podania, je stanoveny na 22:00 CET v den prijatia pokynu. V pripade, Ze pokyn bude Obchodnikom prijaty po uvedenom
termine, zamestnanec Obchodnika je opravneny rozhodnut, ¢i tento pokyn zaradi do spracovania este v den prijatia tohto
pokynu. Inak takto podany pokyn bude zaradeny na spracovanie najbliZzsi nasledujuci obchodny der.

CLANOK 5
MIESTA VYKONU

5.1 Zoznam Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu, ktoré Obchodnik vyuziva pre jednotlivé Finanéné ndstroje je uvedeny na webovom sidle Obchodnika.
Zoznam Miest vykonu nie je vycerpavajlci, ale zahriuje tie miesta vykonu, ktoré trvale umozfuju Obchodnikovi ziskavat
najlepsi mozny vysledok pri vykonavani pokynov Klientov v zmysle Stratégie. Obchodnik si su¢asne vyhradzuje pravo v
pripadoch, kedy to uznd za vhodné v suvislosti s vykondvanim Stratégie, pridavat alebo odoberat konkrétne Miesta vykonu.

Obchodnik sa sucasne zavazuje, Ze nebude urcovat ani UCtovat poplatky a provizie spojené s vykonavanim Pokynov
spbsobom, ktory by diskriminoval niektoré Miesta vykonu.

Zoznam miest vykonu vyhotovuje DEA. Zoznam miest vykonu je uvedeny v Prilohe €.2 predpisu.

Obchodnik jeden krat roéne vypracuje a zverejni suhrn informacii z piatich najlepSich miest vykonu (tyka sa aj prijatia a
postupenia pokynu) z hladiska objemov obchodovania a podla jednotlivych tried finanénych nastrojov na roénej baze, kde
sa vykonavali pokyny klientov v predchadzajucom roku a Udaje o dosiahnutej kvalite vykondvanych pokynov.

5.2 Zmena Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu pre jednotlivé Financ¢né nastroje bude Obchodnikom pravidelne prehodnocovany a aktualizovany za
ucelom identifikacie tych Miest vykonu, ktoré umoznia Obchodnikovi trvale ziskavat najlepsi mozny vysledok vykondvania
pokynov.

Vzhladom na uvedené, Obchodnik bezodkladne zverejni novy zoznam Miest vykonov na webovej stranke, pricom Kilienti
budu na takuto zmenu upozorneni vopred pred uzavretim obchodu.

Zmeny v zozname miest vykonu zabezpecuje oddelenie DEA.

~ CLANOK 6
PRAVIDLA VYKONAVANIA POKYNOV

6.1 Kritéria najlepsSieho vykonavania a Faktory ich dolezitosti

Obchodnik musi zohladnit pri vykonavani pokynov za u¢elom dosiahnutia najlepSieho mozného vysledku Kritéria stanovené
zakonom. Vynimkou je len pripad, ked' klient pozaduje vykonanie Specifickej instrukcie.

Pri vykonavani pokynov posudzuje Obchodnik predovsetkym Kritéria:
e cena finan¢ného nastroja,

e naklady na vykonanie pokynu,

e rychlost pri vykonani pokynu,

e pravdepodobnost realizacie pokynu a podmienky vyrovnania,

e objem, typ pokynu,
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e pripadne iné faktory, ktoré maju vyznam pri vykondvani pokynu.

Obchodnik uréi relativnu dolezZitost jednotlivych Kritérii pri vykonavani pokynov klientov, Relativna dolezitost Kritérii je
urCovana tymito Faktormi:

e vlastnosti klienta (vyplyva zo zaradenia klientov do kategdrie profesionalneho alebo neprofesionalneho klienta),
o vlastnosti pokynu (upraveny spdsob povinnosti je pri vyslovnych instrukcidch klienta),

e vlastnosti finanéného nastroja, ktory je predmetom pokynu,

e vlastnosti miesta vykonu na ktorom moéze byt pokyn realizovany.

Pri uréeni relativnej délezitosti jednotlivych kritérii Obchodnik zohladriuje komplexne vSetky kritérid a zohladruje primerane
hladiska, pri ktorych su pokyny klientov vykonavané so zamerom dosiahnut najlepsi mozny vysledok pre klienta. Najlepsi
mozny vysledok vykondvania pokynov sa hodnoti predovSetkym vo vztahu k cene finanéného néstroja, k nadkladom
sUvisiacim s vykonanim pokynu, k poplatkom trhov a k inym poplatkom tretich stran.

Pri neprofesionalnych klientoch sa najlepsi mozny vysledok stanovi na zaklade zvazenia podmienok, ktoré vychadzaju z ceny
finanéného nastroja a vSetkych nakladov hradenych klientom, vratane poplatkov tretich stran, zapojenych do vykonania
pokynu.

Pri profesionalnych klientoch plati, Ze na dosiahnutie najlepSieho mozného vysledku pokynu zadaného takymto klientom
Obchodnik vyhodnocuje i iné faktory ako je cena a naklady.

Za urcitych okolnosti pri vykonavani pokynov méze Obchodnik na zaklade viastného Usudku v pripade niektorych klientov,
pokynov, finanénych nastrojov alebo miest vykonu vyhodnotit ako vyznamné aj iné kritérid, najmé rychlost vykonavania
pokynov, podmienky vyrovnania pokynov, objem a typ pokynu, pripadne iné nepriame naklady, ktoré su v konkrétnom
pripade nevyhnutné pri vykonani pokynu klienta.

Ak Obchodnik vykondva Pokyn Klienta vo vztahu k Finanénym nastrojom obchodovanym vyhradne na OTC trhoch,
Obchodnik ako prioritné Kritéria pouZzije tieto Kritéria:

a) pravdepodobnost vykonania a

b) pravdepodobnost vysporiadania Pokynu

V tomto pripade Obchodnik po prijati Pokynu tykajuceho sa finanénych nastrojov obchodovanych na OTC trhoch a ziskani
sUhlasu Klienta s vykonanim tohto Pokynu na OTC trhoch zabezpedi bezodkladné vykonanie pokynu Klienta na zaklade
tychto kritérii. Obchodnik je povinny ziskat vyslovny suhlas klienta s vykonanim jeho pokynu na OTC trhu.

Obchodnik nenesie zodpovednost za nezrealizovanie pokynu klienta a/alebo za nevykonanie maximalneho Usilia na
zabezpecenie povinnosti vyplyvajlcich zo Stratégie v pripade, ak k realizacii alebo vyrovnaniu neddjde z dévodu porusenia
povinnosti klienta.

Pre Ucely posudenia najlepsieho mozného vysledku nebude Obchodnik porovnavat vysledky, ktoré sa dosiahli na zaklade
aplikacie Stratégie s vysledkami, ktoré by mohli byt dosiahnuté pre klienta inou spolo¢nostou na zaklade aplikacie stratégie
vykondvania pokynov tejto spolo¢nosti alebo na zaklade inej Struktury poplatkov a provizii.

6.2 Zasada najlepsSieho vykonavania Pokynu

Po prijati Pokynu Klienta Obchodnik po zohladneni Faktorov uréi relativnu dolezitost kazdého z Kritérii, pricom relativna
dolezitost Kritérii sa stanovuje na zéklade dostupnych informdcii z trhu, odbornej skisenosti Obchodnika z finanénych trhov
tak, aby Obchodnik dodrzal zabezpecenie poziadavky najlepsieho vykonania pokynu na Ucet klienta.

Obchodnik pri vykonavani pokynov analyzuje dostupné Miesta vykonu pokynu tak, aby mohol identifikovat tie miesta vykonu,
ktoré umoziuju vykonavat pokyny pre klientov s trvalo najlep$im moznym vysledkom. Zarover Obchodnik pri vybere Miesta
vykonu pokynu zohladfiuje kritéria uvedené v bode 6.1. Stratégie.

6.3 Vyber Miesta vykonu

Pravidla vykonavania pokynov obsahuju informacie o réznych Miestach vykonu pokynov na ucet klienta, na ktorych
Obchodnik mbze realizovat pokyny klientov. Obchodnik v zozname miest vykonu pre vykonavanie pokynov klientov uvadza
predovsetkym trhy, kde m6ze Obchodnik trvale vykondvat pokyny pre klienta s najlep$im moznym vysledkom. Aktualny
zoznam miest vykonu na nachddza v Prilohe €. 2 Stratégia, priCom zaroven sa nachadza aj na webovom sidle Obchodnika.

Obchodnik méze vyuzivat jeden alebo viac nasledujucich trhov pri realizacii pokynov klientov:
e Obchodnik sém vystupuje ako Miesto vykonu;
e regulované trhy,
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e mnohostranné obchodné systémy (MTF),

e organizované obchodné systémy (00S),

e systematicki internalizatori,

e tvorcovia trhov,

e ini poskytovatelia likvidity,

e osoby vykonavajuce obdobné €innosti v neClenskom State
e OTC trhy.

S vynimkou podania Specifickej indtrukcie klienta, Obchodnik realizuje pokyny vo vztahu k vyberu prislusného Miesta vykonu

nasledujucim spbésobom:

» realizacia konkrétnych pokynov berie do Uvahy Specifické faktory pre prislusny trh a pre prislusné finanéné nastroje a to
predovsetkym pri trhoch s nizkou likviditou,

e pre urcité finan¢né nastroje bude Obchodnik realizovat pokyny len na jednom mieste vykonu,

e ak Obchodnik vyberie konkrétne miesto vykonu, pokyn na toto miesto vykonu poda na realizaciu a necha ho tam az do
Ciasto¢ného alebo kone¢ného vyrovnania, uplynutia doby pokynu alebo zrusenia pokynu,

e Obchodnik bude vystupovat sam o sebe ako miesto vykonu v pripadoch, kedy na zaklade postdenia kritérii uvedenych
v bode 6.1. Stratégie, Obchodnik usudi, ze takto dosiahnuty vysledok vykonania pokynu bude predstavovat najlepsi
mozny vysledok vykonania pokynu,

e pokyn klienta moéze byt realizovany mimo regulovany trh, OOS alebo MTF s dodrzanim povinnosti realizacie pokynu za
najlepsich podmienok. Pre to, aby Obchodnik mohol realizovat pokyn mimo regulovany trh, OOS alebo MTF je potrebny
predchadzajuci vyslovny suhlas klienta,

e v pripade finan¢nych nastrojov obchodovanych na jednom alebo viacerych regulovanych trhoch, na ktorych Obchodnik
nema priamy pristup, Obchodnik pri zohladneni kritérii uvedenych v bode 6.1. postupi pokyn tretej osobe (prostrednictvom
ktorej vstupuje na tieto regulované trhy) v pripade, ak Obchodnik usudi, Ze takto dosiahnuty vysledok vykonania pokynu
bude predstavovat pre klienta najlep$i mozny vysledok vykonania pokynu,

e sUcasne Obchodnik mbze postupit pokyn inej tretej strane, ak Obchodnik usudil, Ze ina tretia strana predstavuje pre
klienta najlepsie miesto vykonu pokynu.

Obchodnik neprijima ziadnu odmenu, zlavu ani nepefaznu vyhodu za smerovanie pokynov klientov na konkrétne miesto
vykonu, €o by bolo v rozpore s poziadavkami konfliktu zaujmov alebo prijimania a uhradzania poplatkov, provizii alebo
nepenaznych vyhod.

Obchodnik je povinny po vykonani pokynu alebo transakcie na ucet klienta informovat klienta o tom, kde bol pokyn
vykonany. Pravidelné spravy zahffaju podrobné Udaje o cene, nakladoch, rychlosti a pravdepodobnosti vykonania pokynu
pri jednotlivych finanénych nastrojoch.

Obchodnik je povinny pre kazdy druh finanénych ndstrojov raz ro¢ne vypracovat a zverejnit sthrninformacii z piatich najlepsich
miest vykonu z hladiska objemov obchodovania na ro¢nej baze, kde sa vykonavali pokyny klientov v predchadzajicom roku
a Udaje o dosiahnutej kvalite vykondvanych pokynov.

Obchodnik méze vybrat iba jediné miesto vykonu, pokial preukaze, Ze mu to umoznuje trvale dosahovat pre svojich klientov
vykonanie pokynov najlepsim spdsobom a Ze vybrané miesto vykonu mu umoznuje dosiahnut pre klienta vysledky, rovnako
dobré, resp. lepSie ako vysledky, ktoré moze odévodnene ocakavat v pripade, keby na vykonanie pokynov vyuzili alternativne
miesta vykonu. V pripade, ak Obchodnik bude pouzivat iba jediné miesto vykonu, vypracuje internd analyzu oddvodriujicu
vyber tohto jediného miesta vykonu. Internld analyzu podla predchadzajlicej vety schvaluje predstavenstvo Obchodnika.

6.4 Sposoby vykonania Pokynu

Odhliadnuc od pripadu, ked Klient poZiada o vykonanie Pokynu na zéklade Specifickych instrukcii Klienta, Obchodnik vykona
Pokyn Klienta jednym z nasledujucich spbsobov:

a) vykonanie Pokynu spésobom, ked Obchodnik sdm predstavuje Miesto vykonu alebo ma priamy pristup na Miesto
Vykonu,

b) ak Obchodnik nema priamy pristup na Miesto vykonu, postlpi Pokyn na vykonanie tretej strane, ktord ho vykona na
Mieste vykonu a s ktorou Obchodnik uzatvoril dohodu o vykonavani Pokynov na tychto trhoch.

Na spésob vykonania Pokynu podla pism. a) sa uplatfiuje bod 6.2 Stratégie.

V pripadoch, kedy Obchodnik postupi vykonanie Pokynu tretej strane, Obchodnik vynaloZzi vSetko potrebné Usilie, aby
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zabezpecila, Ze tretia strana bude pri vykonani Pokynu postupovat podla tejto Stratégie alebo podla stratégie vykondavania
Pokynov, ktort Obchodnik povaZzuje za vhodnd.

6.5 Zasady zaobchadzania s Pokynmi

Obchodnik pri vykonavani Pokynov bude postupovat tak, aby zabezpedil:

a) bezodkladné, spravodlivé a pohotové vykonanie Pokynov Klienta vo vztahu k Pokynom ostatnych Klientov alebo k
obchodnym zaujmom Obchodnika,

b) vykonanie inak porovnatelnych Pokynov Klienta postupne podla ¢asu ich prijatia a bezodkladne s vynimkou pripadov,
ked to povaha Pokynu alebo prevladajlice podmienky na trhu neumoziuju, alebo ak to nie je v zadujme Klienta,

c) okamzité informovanie Neprofesiondineho klienta o akychkolvek vaznych prekazkach tykajucich sa riadneho vykonania
Pokynov, o ktorych ma Obchodnik vedomost,

d) bezodkladné a spravne prevedenie vSetkych Finan¢nych ndstrojov alebo penaznych prostriedkov Klienta prijatych pri
vyrovnani vykonaného Pokynu na ucet prislusného Klienta.

Obchodnik sa sucasne zavazuje, Ze nezneuzije informacie o nevykonanych Pokynoch Klienta a prijme dostato¢né prislusné
opatrenia na to, aby zabranila zneuZitiu tychto informdcii zo strany ktorejkolvek svojej prislusnej osoby.

V pripade mimoriadnych udalosti ako su denné cenové fluktuacie, zlyhanie informacného systému, vznik uzkeho hrdla v
systéme alebo v likvidite, m6Zu Obchodnika prinutit okolnosti vykonat Pokyny spdsobom, ktory sa odchyluje od Stratégie. V
tychto pripadoch bude Obchodnik konat v stlade so zakladnym principom ochrany Klientovych najlepsich zaujmov.

6.6 Spajanie pokynov (ZdruZzené pokyny)

Pri vykondvani Pokynov Obchodnikom v zmysle tejto Stratégie je spajanie Pokynov Klienta s pokynmi inych Klientov mozné
v pripade, Ze je a priori nepravdepodobné, Ze takéto spojenie by znevyhodnilo niektorého z Klientov, ktorého Pokyn ma byt
spojeny s Pokynmi inych Klientov. Obchodnik v§ak upozorfuje, Ze nemozno Uplne vylucit, Ze spdjanie Pokynov znevyhodni
jednotlivé Pokyny.

Nie je dovolené spdjanie obchodov na vlastny Gcet Obchodnika s Pokynmi Klienta s vynimkou pripadu, ked Pokyn Klienta
obsahuje také mnozstvo Finanéného ndstroja, Ze ani po spojeni s Pokynmi inych Klientov by ho nebolo mozné vykonat
vObec, alebo za pre Klienta nevyhodnych podmienok.

Obchodnik pri spajani Pokynov Klienta s Pokynom alebo viacerymi Pokynmi inych Klientov nesmie spdjat Pokyny sp6sobom,
ktory Klienta poskodzuje. Ani jeden z Klientov nesmie byt poskodeny, t. j. cena, za ktoru sa zdruzeny Pokyn zrealizoval,
nesmie byt horsia ako cena na trhu v danom momente.

Obchodnik spaja Pokyny Klientov, kde Klienti vystupuju spolo¢ne ako predavajuci resp. kupujuci, a Pokyny boli prijaté v
tom istom Case, pri¢om tymto spdjanim dosiahne najlepsi mozny vysledok pre Klientov, pri dodrzani kritérii cena, rychlost a
naklady.

Obchodnik pouziva pri spdjani Pokynov vazeny priemer obchodovaného poc¢tu cennych papierov pre kazdy zdruzeny Pokyn,
ktory sa vzdy vyuZziva tak pre rozpocitavanie nakladov za obchod, ako aj pre rozpocitavanie findlnej nakupnej/predajnej ceny
za obchod. Tym sa dosiahne spravodliva findlna cena pre kazdého klienta v zdruzenom Pokyne a rovnaké zaobchadzanie s
klientmi z pohladu rozpoditavania nékladov.

Rozpoditavanie nakladov pri spojenych pokynoch uskuto¢riuje automaticky obchodny systém Obchodnika. Rozpocéitavanie
poplatkov pri vkladoch/vyberoch alebo menovej konverzii uskuto¢riuje Obchodnik prostrednictvom kalkulacky (vzorovy
priklad tvori prilohu ¢. 3 tohto vnuitorného predpisu).

6.7 Riesenie konfliktov

Preferencie pri vykonavani Pokynov:

a) vykonanie Pokynu Klienta ma vzdy prednost pred vykonanim Pokynu zamestnanca Obchodnika, ako aj pred realizaciou
obchodu Obchodnika s prislusnym Finanénym nastrojom, ktory je predmetom Pokynu Klienta

b) realizacia obchodu Obchodnika s prisluSnym Finanénym nastrojom ma vzdy prednost pred Pokynom zamestnanca
Obchodnika

c) v pripade zadania Pokynu Klienta na kupu alebo predaj takého Finanéného nastroja, kde uz existuje aktivny (teda prijaty,
ale nezrealizovany) Pokyn iného Klienta, je zamestnanec Obchodnika prijimajici Pokyn tohto Klienta, upozornit Klienta
na to, Ze na kupu alebo predaj tohto Finanéného nastroja existuje aktivny pokyn iného Klienta Obchodnika; ak Klient
trva na udeleni Pokynu, Obchodnik upozorriuje Klienta, ze Pokyn prijme, ale realizovat ho bude az po Uplnom uspokojeni
Pokynu Klienta, ktorého Pokyn prijal Obchodnik skor alebo po uplynuti jeho platnosti.
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CLANOK 7
OSOBITNE USTANOVENIA

7.1. Obchodnik bude monitorovat ucinnost opatreni Stratégie na Gcely identifikacie a ndpravy jej nedostatkov.

7.2. Obchodnik bude pravidelne, najmenej v8ak raz ro¢ne, vyhodnocovat ucinnost Stratégie, a to predovsetkym
vyhodnotenim:

a) Ci Miesta vykonu do nej zahrnuté umoznuju ziskat najlepsi mozny vysledok pre Klienta,
b) ¢ije potrebné urobit zmeny v Stratégii vykonavania Pokynov.

7.3. Stratégiu je Obchodnik povinny pravidelne prehodnocovat a aktualizovat najmenej raz ro¢ne a tiez pri podstatnych
zmenach, ktoré maju vplyv na schopnost Obchodnika ziskavat najlep$i mozny vysledok pre svojich klientov pri vykonavani
pokynov.

7.4. Obchodnik oznami Klientom v$etky podstatné zmeny svojich opatreni na vykonavanie Pokynov alebo zmeny Stratégie
prostrednictvom zverejnenia aktualizovanej verzie Stratégie na svojej webovej adrese.

7.5. Obchodnik je povinny preukazat Klientovi, Ze vykonal jeho Pokyn v sllade so Stratégiou, v pripade Ze Klient poziada

Obchodnika o vydanie takéhoto potvrdenia. Obchodnik je povinny preukdzat skuto¢nosti podla predchadzajuicej vety aj
Narodnej banke Slovenska, ak o to poziada.

7.6. Ak Obchodnik vykonava pokyny pre neprofesionalnych klientov, poskytne tymto klientom zhrnutie prisludnej politiky
zamerané na celkové naklady, ktoré im vznikli.

V Bratislave, dha 31.1.2024



